
 

必ず商売繁盛に繋がる 
 

 

 

 

 
 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ◇相手に“自分”を伝えられているか 

◇名刺を 10 倍活かすワザ。『名刺』の育て方 

◇人に会う前の“予習”と“準備”ですべてが決まる 

◇常に人と人をつなぐことを念頭に行動すると人望が大きく変わる 

◇社外人脈がなぜ大切なのか 

◇フットワークとレスポンスの速さが人脈を広げる決め手 

講師紹介 

佐野
さ の

 由美子
ゆ み こ

 氏(赤坂璃宮取締役営業本部長) 

現在、中国料理「赤坂璃宮」をはじめ、ホテル、レストランの開業・再建スタッフ

教育を中心に活動。特にホスピタリティ教育、人的資源を高める分野での実績が多

い。明治大学卒業後、OL 生活を経て、20 代後半にレストラン業に転身。自らサー

ビス経験、店長経験を積んだ後、30 歳過ぎに独立。あくまで現場主義のサポーター

として、飲食店・企業の経営改善に当たっている。これまでの接客・店づくり経験

を活かして、サービス業を中心に多くの講演、セミナーを担当。 

どんな商売や仕事でも、人と人とのつながりで成り立っています。特に企業家にとって『人

脈』は命です。自分の夢を成就させるために、どんな小さな出会いでも大切にし、血を通わせ、

尊い人脈を最大限に生かしていく事こそが商売繁盛につながります。そこで、実りある人間交

流は如何にすべきなのかの極意を『赤坂璃宮』で指導されている佐野由美子取締役から伝授し

て頂きます。あらゆる業種の方が活力を得て、益々の業績アップとなるよう開催する講演会で

す。ぜひ、ご聴講下さい。 

三沢市商工会新春講演会 

講演内容 


